CIERRA EL ANO CON
BROCHE DE ORO
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Parte 1: Estrategias de Recaudacién de Fin de Afro

1.Campanas Tematicas:

La época de fin de afho es . Navidad para una

critica para las ONGs no solo
por ser un momento de alta
generosidad, sino también
porque es la ultima
oportunidad para alcanzar y
superar las metas anuales.

Esta guia esta disefiada para
ayudarte a maximizar tus
esfuerzos de recaudacién de
fondos durante las
festividades y planificar un
aho nuevo lleno de éxito y
crecimiento.

Causa: Crea una
campana gue conecte
con el espiritu navideno,
centrada en historias
conmovedoras que
resuenen con la
generosidad de la
temporada.

Ano Nuevo, Nuevos
Comienzos: Motiva a los
donantes a apoyar
NUevos proyectos que
comenzaran con el
nuevo ano.
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"24 Dias de Dar": Inicia una
cuenta regresiva de
generosidad, donde cada dia
se enfoca en un aspecto
diferente de tu mision,
contando historias y
mostrando impacto.

« "Ano Nuevo, Impacto
Sostenible": Inspira a los
donantes a empezar el
ano Nuevo
comprometiéndose a
donaciones mensuales
recurrentes.

"Regalos con Propésito":
Ofrece opciones de regalos
simbdlicos que representan y
apoyan tu causa. Por ejemplo,
una donacién que equivale a
libros para educacion o
arboles para reforestacion.

 Aprovecha Un Dia para
Dar / Giving Tuesday.
Siempre cae en martesy
que en el mundo se
promueve que la gente
done ese dia del mes de
noviembre.




2. Eventos Especiales y Creativos:

« Maraton de Voluntariado: Organiza
una maratdn de actividades de
voluntariado que terminen en un gran
evento de celebracion.

» Subasta de Experiencias: Ofrece
experiencias unicas, Como cenas con
personalidades influyentes, talleres o
viajes relacionados con tu mision.

o Concierto o Gala Virtual: Reune
artistas o personalidades que apoyen
tu causa para un evento en linea que
pueda atraer donaciones.
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3. Campaiias Digitales Innovadoras:

) /') - Desafios de Redes Sociales: Crea un
- r hashtag y un desafio que puedan volverse

7 virales, promoviendo la conciencia y

recaudacion de fondos.

 Crowdfunding para Proyectos
™ Especificos: Lanza campanas de
‘\ crowdfunding que permitan a los
donantes contribuir a metas especificas y
tangibles. Da clic en la imagen para ver
nuestra herramienta de crowfunding.
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CROWD
FUNDING J

PLATAFORMAS DE
CROWFUNDING PARA APOYAR
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https://www.zamia.media/plataformas-crowfunding

4. Alianzas Estratégicas:

« Colaboraciones con Marcas: Asdciate
con empresas que puedan ofrecer una
cantidad de su venta durante las fiestas a
tu causa.

« Programas de Matching Gifts: Anima a
las empresas a igualar las donaciones de
sus empleados durante este periodo.
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Parte 2: Planificacion Integral para el Nuevo Ao

No dejes que acabe el ano sin planificar los proyectos del
proximo ano, define prioridades con tu equipo, ten un
presupuesto claro e identifica tu meta de recaudacion,
toma en cuenta los siguientes puntos:

« Mapa de Proyectos: Delinea los proyectos mas
importantes para el proximo ano y los pasos clave para su
realizacion.

« Presupuesto: Genera un presupuesto y flujo de efectivo
claros que te ayude también a definir la meta de
recaudacion de fondos para el siguiente ano.

« Roles y Responsabilidades: Asegurate de trabajar con tu
equipo los roles y responsabilidades que tendran.

« Evaluaciéon y Celebracion: No te olvides de celebrar con tu
equipo el éxito de los proyectos de este ano. Esto es clave

" . para mantener a tu equipo motivado para los esfuerzos
\\\\) ///// gue se aproximan.
/// \\? )
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:NO LO OLVIDES!

Importante: Incluye en tu planeacidn, las actividades que realizaras
para asegurar el crecimiento profesional de tu equipo.

Puedes incluir una membresia de ZAMIA, que de forma facil y muy

accesible, le permitira a tu equipo acceder a los conocimientos que

necesite sobre gobernanza, comunicacion, recaudacion de fondos,
liderazgo, trabajo en equipo y mas.

Recuerda que nuestras #Herramientasparacrecer son pequenas
muestras de los beneficios de hacerte miembro de Zamia.

Con tu membresia, ganas acceso a todos nuestros cursos en lineay la
oportunidad de hablar con nuestros expertos sobre cémo potenciar
tu organizacién.

iQuiero saber més sobre las  \ |/ )
membresias! =
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